


• Att ge de råd den information som behövs inför, under och 
efter start av kooperativa eller liknande företag

• Stimulera lokalt och regionalt utvecklingsarbete med 
inriktning på företagande, och

• Utveckla nya verksamheter samt metoder som kan 
användas i detta arbete 

VÅRT STATLIGA UPPDRAG (VIA TVV)



- Sociala innovationer och samhällsentreprenörskap i Halland



• ”entreprenörer som löser eller vill lösa samhällsutmaningar 
genom att kombinera entreprenörskapets logik med ett 
samhällsnyttigt mål”

• Vår erfarenhet är att entreprenörernas fokus ofta ligger på 
att bidra till lösningar på samhällsutmaningen snarare än på 
det egna företagets hållbarhet och lönsamhet

VAD KÄNNETECKNAR EN SAMHÄLLSENTREPRENÖR?



Metodbok för samhällsentreprenörer





VEM ÄR KUNDEN VI PRATAR OM EGENTLIGEN?

Användaren: Den som använder sig av en produkt/ tjänst, men 
som inte nödvändigtvis betalar för den.

Kunden: Den betalande kunden. Behöver inte alltid vara den som 
direkt använder produkten/ tjänsten.

Förmånstagare:  Vem drar nytta av och på något sätt tjänar på att 
produkten/ tjänsten finns på marknaden? Tex samhället, vilka delar?



Business Loop 



ETT BRA VERKTYG FÖR AFFÄRSUTVECKLING

NEED/ BEHOV: 
Vilka behov finns? Hur viktiga är de? 
Prata med din kund/ användare. 
Utforska. 

APPROACH/ ANGREPPSSÄTT: 
Beskriv er lösning. Stäm av med 
kunden. Vad är unikt med just ert 
sätt att göra kunden nöjd?

BENEFIT/ NYTTA: 
Sätt och och siffror på den nytta ni 
levererar med ert erbjudande. 
Stäm av med kunden.

COMPETITION/ KONKURRENTER: 
Reflektera över andra alternativ som 
löser samma problem för kunden 
fast på andra sätt.



NABC som presentationsmall



NABC som presentationsmall

http://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=skaka+hand&source=images&cd=&cad=rja&docid=bfpuPjztnSSjDM&tbnid=gZ9tQmP4yY1HqM:&ved=&url=http://lundgrencreative.typepad.com/&ei=7w9sUZWjKqSn4gSg4oDQAQ&bvm=bv.45175338,d.bGE&psig=AFQjCNFGjzwI1T8zulKnjg3ClIpXTqe_yw&ust=1366122864124227
http://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=skaka+hand&source=images&cd=&cad=rja&docid=bfpuPjztnSSjDM&tbnid=gZ9tQmP4yY1HqM:&ved=&url=http://lundgrencreative.typepad.com/&ei=7w9sUZWjKqSn4gSg4oDQAQ&bvm=bv.45175338,d.bGE&psig=AFQjCNFGjzwI1T8zulKnjg3ClIpXTqe_yw&ust=1366122864124227
http://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=metmask&source=images&cd=&cad=rja&docid=nDL0pkmFzRrtCM&tbnid=vzlqUb4aP81VvM:&ved=&url=http://mustbeandrea.blogg.se/2010/september/utkast-sept-14-2010.html&ei=HQ5sUbOoAqfQ4QTn_oCQBQ&bvm=bv.45175338,d.bGE&psig=AFQjCNG6rrrbCg-x7amJmlgSWM_JSazakw&ust=1366122397400168
http://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=metmask&source=images&cd=&cad=rja&docid=nDL0pkmFzRrtCM&tbnid=vzlqUb4aP81VvM:&ved=&url=http://mustbeandrea.blogg.se/2010/september/utkast-sept-14-2010.html&ei=HQ5sUbOoAqfQ4QTn_oCQBQ&bvm=bv.45175338,d.bGE&psig=AFQjCNG6rrrbCg-x7amJmlgSWM_JSazakw&ust=1366122397400168




Tack! Frågor?

kajsa@coompanion.se
Tel: 070-5147765

www.halland.coompanion.se
www.coocreate.se

http://www.halland.coompanion.se/
http://www.coocreate.se/
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