


Halsoexportbarometern ar Swecares arliga
kartlaggning av svensk halsoexport. Den baseras
pa en enkat till Swecares medlemsforetag.

Arets enkat genomférdes i april och besvarades

av 66 av Swecares 114 medlemsforetag.
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Stark den svenska halsoexporten!

Under 2021 uppgick den svenska halsoexporten till 100
miljarder kronor. Det ar en minskning med 15 miljarder
kronor jamfort med foregdende ar. Trots detta ar
produkter kopplade till halsa och sjukvard fortsatt
Sveriges nast storsta exportkategori —storre an
exempelvis tra, jarn och stal.

Minskningen mellan 2020 och 2021 brét en tydligt uppatgaende
trend de senaste tio aren. En majlig forklaring kan vara att manga
lander byggde upp ett lager av lakemedel i bdrjan av pandemin,
vilket kan ha lett till att efterfragan minskade under 2021. Samtidigt
ledde pandemin till att annan vard minskade eller skots upp.

| drets Hilsoexportbarometer rapporterar mer an halften av
foretagen att deras exportorderingang har ékat under de senaste tolv
manaderna. Samtidigt moter de utmaningar: svarigheter att kommma
i kontakt med kunder och férvantningar om minskad orderingang i
kdlvattnet av Rysslands invasionskrig i Ukraina.

| Swecares dagliga arbete med att skapa internationella
motesplatser ser vi att det finns en outnyttjad potential att ytterligare
Oka den svenska halsoexporten. Det saknas bland annat modeller for
hur offentliga aktdrer ytterligare kan sprida kunskaper och
erfarenheter fran den svenska halso- och sjukvarden.

Médravard, antibiotikaresistens och Al-I6sningar inom
cancerdiagnostik ar bara nagra exempel pa omradden dar manga
lander efterfrdgar de svenska kunskaperna. En dkad
kunskapsspridning av det slaget skulle framja halsa i andra lander
och samtidigt generera intakter i den svenska halso- och sjukvarden.

Aven nér det giller s kallad precisionsmedicin, dar patienter ges
skraddarsydd och individualiserad vard, finns det stora mojligheter
att utveckla lésningar som skulle gynna saval enskilda patienter fran
andra lander som den svenska offentliga varden.

Den svenska halsoexporten har starkts av de insatser som
regeringen genomfort inom ramen for life science-strategin samt
export- och investeringsstrategin. Det arbetet bdr nu vidareutvecklas
genom tydliga malsattningar och atgarder for halsoexporten. Detta
bor regeringen prioritera — oavsett partifarg efter valet.

Maria Helling
Vd, Swecare




Sveriges nast storsta export

Medicinska och farmaceutiska produkter ar Sveriges nast storsta
exportkategori, klart storre an traditionella svenska exportgrenar
som skogsprodukter och jarn- och stalprodukter. Minskningen
mellan 2020 och 2021 brét en tydligt uppatgaende trend de
senaste tio aren. En majlig forklaring kan vara att manga lander
byggde upp ett lager av lakemedel i bdrjan av pandemin, vilket
kan ha lett till att efterfragan sjonk under forra aret. Samtidigt
ledde pandemin till att annan vard minskade eller skots upp.
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! verkligheten ar den svenska hélsoexporten dnnu storre dn vad som syns i diagrammen,
eftersom siffrorna framst avser ldkemedel. Pa grund av SCB:s kategorisering ingar inte
medicintekniska produkter samt tjanster kopplade till hdlso- och sjukvard. En liknande

utveckling som for ldkemedel géller dven for medicintekniska produkter.
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Halsoexportens andel

Mellan 2011 och 2020 6kade halsoexportens andel fran 4,8 procent
till 8,1 procent. Forra arets minskning av exporten till foljd av fyllda
lager under pandemin innebar dock att andelen sjonk till 6,2
procent. Bortsett fran pandemidret 2020 ar det anda den nast
hogsta noteringen sedan 2011, vilket bekraftar den langsiktiga
trenden att halsoexporten blir en allt viktigare del av
den totala svenska exporten.

Halsoexportens andel av Sveriges totala varuexport
Kalla: SCB
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! verkligheten ar den svenska hélsoexporten dnnu stérre dn vad som syns i diagrammen,
eftersom siffrorna framst avser lakemedel. Pa grund av SCB:s kategorisering ingar inte
medicintekniska produkter samt tjanster kopplade till hdlso- och sjukvard. En liknande

utveckling som for ldkemedel galler dven for medicintekniska produkter.

"Béttre flode i leveranskedjan ar en av de storsta
utmaningarna vi har just nu for att kunna exportera’.

Anna Appelqvist, Getinge



Okad exportorderingang

Trots minskningen av exporten under 2021 rapporterar Swecares
medlemsforetag en 6kande orderingang. Mer an halften av
foretagen, 55 procent, uppger att exportorderingangen har 6kat.

Vart femte foretag, 18 procent, uppger att exportorderingangen har
minskat nagot. Bara tva procent uppger att den har minskat kraftigt.

Exporten de senaste 12 manaderna

Kalla: Halsoexportbarometern, Swecare
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Fraga: Hur har féretagets exportorderingdng utvecklats under de senaste tolv manaderna?



Stor optimism

Optimismen ar stor bland medlemsféretagen i Swecare. Hela atta
av tio foretag, 79 procent, bedémer att exportorderingangen
kommer att 6ka under de kommande 12 manaderna.

Vart tredje foretag, 32 procent, tror att exportorderingangen
kommer att 6ka kraftigt, medan bara fem procent bedémer
att den kommer att minska.

Exporten de kommande 12 manaderna
Kalla: Halsoexportbarometern, Swecare
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Fraga: Hur bedémer du att exportorderingangen kommer att utvecklas under de kommande tolv manaderna?



Pandemin har paverkat negativt

Coronapandemin har inneburit en svagare ekonomisk utveckling
och férsamrade mdjligheter for internationell handel. Samtidigt
har pandemibekampningen och varden av coronasjuka lett till
oOkad efterfrdgan pa halso- och sjukvardsprodukter. Bdda dessa
effekter marks bland Swecares medlemsforetag.

En majoritet av foretagen, 54 procent, beddmer att pandemin har
haft en negativ paverkan pa exporten de senaste tolv manaderna.
Samtidigt uppger vart tredje foretag, 34 procent, att pandemin
har haft en positiv inverkan pa exporten.

Pandemins paverkan pa exporten

Kalla: Halsoexportbarometern, Swecare
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Fraga: Vilken paverkan bedémer du att coronapandemin har haft pa foretagets
exportorderingang under de senaste tolv manaderna?



Ukrainakriget skapar osakerhet

Rysslands invasion av Ukraina har haft stora negativa effekter pa
varldshandeln. Hela 44 procent av Swecares medlemsféretag
bedémer att kriget i Ukraina kommer att ha en negativ paverkan
pa exportorderingangen under de kommande tolv manaderna.
Samtidigt ar ungefar lika manga, 45 procent, tveksamma kring
hur kriget kommmer att paverka exportorderingangen.

Krigets paverkan pa exporten

Kalla: Halsoexportbarometern, Swecare
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Fraga: Hur beddmer du att kriget i Ukraina och dess foljder kommer att paverka foretagets
exportorderingdng under de kommande 12 manaderna?

"Vi behover tillsammans med globala och lokala
aktorer hitta finansiering for initiativ med
langsiktiga hélsorelaterade effekter”.

Lena Wahlhed, Hemocue



Kundkontakter stoérsta utmaningen

Vart tredje medlemsfdretag, 35 procent, uppger att den storsta
utmaningen for exporten ar svarigheter att komma i kontakt med
befintliga och potentiella kunder.

Andra vanliga utmaningar handlar om finansiering och regelverk i
de lander som man vill exportera till. De lander som flest foretag
vill utveckla export till ar Tyskland, USA och Frankrike.

Utmaningar for exporten
Kalla: Halsoexportbarometern, Swecare
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Fraga: Vilka ar era storsta utmaningar nar det galler er export? Flera svar majliga.
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Utrikeshandelsminister
Anna Hallberg om
halsoexporten:

— Sverige ar en exportberoende
nation och som nast storsta
exportkategori har halsosektorn en
stor betydelse for landets tillvaxt,
sysselsattning och valstand.
Samtidigt som pandemin inneburit
utmaningar, har den frammanat
nya former av samarbeten och
partnerskap. Har har Sverige, med
god infrastruktur och framstaende
medicinsk forskning, stor potential
att ytterligare starka sin globala
position som halsoexportland.

Hur stottar regeringen
svensk halsoexport?

— | export- och investeringsstrategin
ar malsattningen tydlig: Sverige ska
Oka sin export. Den styrka som
halsosektorn uppvisar ar en viktig del
i att uppna detta. For att fortsatta
starka den svenska exporten driver
regeringen en handelsframjande
politik och ar en tydlig rost for 6ppen
handel. Samverkan mellan naringsliv
och politik ar central i den
gemensamma ambitionen att
astadkomma fler handelsavtal och
partnerskap.
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"'som nast storsta
exportkategori
har halsosektorn

en stor betydelse
for landets tillvéxt,
sysse/lsattning
och vdélstand".




Peter Leander, kommunikationschef,
Lif, Lakemedelsindustriféreningen

-1 boérjan av pandemin byggde manga lander
kraftigt ut sin intensivvard, vilket skapade en stor
efterfragan pa lakemedel. Nu ar vi tilloaka pa mer
normala tillvaxtnivaer for lakemedelsexporten, vilket
fortfarande ar starka siffror da 2021 ars exportvarde
ar hogre an 2019. Flera lakemedelsféretag med
produktion i Sverige vittnar om nyanstallningar och
investeringar under 2021.

Hur paverkar varldslaget hilsoexporten?

— Oron i varldsekonomin gor att det ar svart att
beddma hur lakemedelsexporten kommer att
utveckla sig den narmaste tiden. Kriget i Ukraina
kan leda till storningar i lakemedelsdistributionen
och att manniskor runtom i varlden inte nas av
livsviktiga lakemedel.

Jacob Lund, kommunikationsdirektor,
AstraZeneca

—Vara storsta exportutmaningar ar att manga
sjukvardssystem i varlden ar bristfalligt utvecklade.
Dels saknas lakare och annan sjukvardspersonal,

dels saknas en fungerande infrastruktur och en
utbyggd sjukvard. Outvecklade marknader och ojamn
tillgang till behandling aven i utvecklade marknader
ar var utmaning, inte exporten i sig.

Hur kan en tilltradande regering starka
halsoexporten ytterligare?

— Fortsatt det goda arbetet med frihandel och hjalp
foretag som stoter pa problem relaterade till
varufloden. Fortsatt att satsa pa forskning, innovation
och en valfungerande svensk halso- och sjukvard for
att fa fler effektiva och konkurrenskraftiga l6sningar
som kan vaxa pa den internationella marknaden.
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Mattias Perjos, vd och koncernchef,
Getinge

- Pandemin har 6kat var export av ventilatorer men
har samtidigt inneburit global forsérjningsproblematik
i form av komponentbrist och logistikutmaningar.
Detta har stallt nya krav pa samarbeten mellan foretag
och myndigheter. Likt manga andra foretag har aven
vi paverkats av kriget i Ukraina, forseningar och 6kade
kostnader for insatsvaror. Detta drabbar ytterst
patienter och sjukhus varlden &ver.

Hur ser Getinges export ut framéver?

- Som en av de framsta leverantdrerna i manga
vaxande segment ser vi goda madjligheter att fortsatta
att expandera verksamheten. En positiv
exportutveckling kommer dock krava fler bra
samarbeten och dialog — och mindre protektionism.

"Ha nyttan for samhéllet i atanke och undvik fokus
pa produkter och teknik. Sa starker vi bilden av
Sverige och svensk life science”.

Caroline Mellstig Theimer, Zenicor Medical Systems
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Vi ar Swecare

Swecare bildades 1978 av den svenska regeringen, Landstingsforbundet
och Exportradet tillsammans med representanter for halso- och
sjukvardsindustrin, som en halvstatlig icke-vinstdrivande stiftelse och
medlemsorganisation. Socialdepartementet, Utrikesdepartementet och
Sveriges kommuner och regioner ar an idag aktiva i Swecare.
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medlemmar
VERKSAMHETSIDE VISION
Swecare skapar Swecares vision ar en
Swecare har 114 medlemmar bestaende av motesplatser dar den varld dar alla har en god
foretag, offentliga verksamheter och svenska life science- och jamlik halsa samt
forskningsaktérer inom halso- och sjukvard. sektorn kan starka sina tillgdng till hallbar vard
internationella relationer. av hog kvalitet.

MISSION FINANSIERING

Swecare vill bidra till 6kad Swecare finansieras
export av svenska genom ett arligt anslag
Swecare har ett stort antal partners med produkter, tjanster och  fran Socialdepartementet
specialkompetens och samarbetar med kunskaper inom samt serviceavgifter fran
halsoomradet. medlemmar och partners.

Business Sweden samt ambassader, konsulat
och handelskammare runt om i varlden.

®00

Folj Swecare i sociala medier!
www.swecare.se
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