Version: 8. oktober 2020

Afgivelse af 2. runde tilbud pa Meeting Manager

r )
Abn din browser og g4 til AT i o T
0 www.meetingmanager.dk og PTG FLUINERS (OW CATEGORT MANAGERS  FONMESTING VRS AW 1= g
log pé som vist: e
By
-
E ------------------------------------ fCESE o Sadnen il
.
P
P4 start-siden klikker du pa
UDBUD OG KUNDEAFTALER. [P ; ([ ——)
Find det relevante projekt og H E % -—p
abner det som vist: Kiik her H H
pa start- emmp » H
siden H : oE—
: : N
mmmemn . Kiik her for
UDBUD OG S
KUNDEAFTALER at ahne:
.
-
Navn(e) pa dét/de Overblik over
venues, der gnskes de tilbudspriser, Profil for Se projekt-
tilbud fra: du har indtastet: valgt venue: Stil spargsmal datoer
Nu er du pa den helt centrale x
side i systemets udbudsfunktion: /
Pa skeermens gverste halvdel, Venue B @ Eksportér
finder du "veerktajskassen” med Venue C til MS Excel
links til alle de funktioner, du
far brug for. —
Under "veerktgjskassen” finder P— ﬁ "EE
du elevant information: = || @ ety
Kundens kontaktdetaljer, generel ¥ du lave og sende tilbud for hver
information, samt beskrivelser af enkelt venue.
de moadepakker, der gnskes
tilbud pa. VIGTIGT: Kunden har ikke mulighed
Lees den information, Venue-beliggenhed ~ Kommunikation Klik her for at ' for at se dine tilbud for du har
kunden har leveret i "sende” dittilbud 5 sendt’ dem - og du skal sende
forbindelse med udbuddet til kunden tilbud for hver af de venues, du
N har afgivet tilbud for.
~ @ - For at komme til omradet, hvor du
' indtaster dine t\Ibudsprlser mv.,
<  skal duklikke her: -
15,
.
P
caEE—— =
— ‘ N N ‘ Dine kontaktdetaljer fra forste runde finder du her.
— 0 0 0 | De kan aendres/opdateres efter behov.
Dine kontakt-/ CE— =
detaljer — p— Her finder du dine annulleringsvilkar fra 1. runde.
—= —= De kan justeres/aendres ved klik pa: 18
Annullerings- og — —
reduktionsvilkar ==
Bemaerk, at denne del er delt i to: "Mgdepakker” og
o — R
1. runde tilbud . — [ — [ — [ — — [— ——]
Kundens ’_= ——e= === \ Du finder dine "normalpriser” gverst. Derunder
vurdering e ——— finder du dine 1. runde bud og den procentvise
Dine 2. runde- — besparelse, de udger.
I midten finder du kundens vurdering af dit tilbud
fra 1. runde, der kan veere et forslag til "rigtig pris”.
e o O O O Du kan overveje at revidere/forbedre dit tiloud,
geeldende for "sup- ~ E— T— = = = e I ] hvis kunden opfordrer dertil.
plerende ydelser”: e e e e = = e —
N —— [ — [ — [ [ [ [ |[——
_—— — [ — [— [— [—— | —
. N [ [ [ [ | | |
Dine 2. ru.nde-_’_‘ I I I I I I I . . . :
tilbud _— e Her kan du angive dine 2. runde tilbudspriser. Husk
v at afS|utte med et k||k pé
Herunder finder du beskrivelser
af de gnskede pakker/ydelser.




